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GESCHLOSSENE FONDS | Neue Miarkte, neue Macher

»Der friibe Vogel fiingt den Wurm.“

Als Erster auf den Markt zu kommen, ist der Traum eines jeden Unternehmers.

Das gilt aber nur, wenn der Markt auch hilt, was er verspricht und der Unternehmer entsprechend

Ahnung und Erfahrung hat. Emittenten geschlossener Fonds sind mit ihren Anlagekonzepten meist schneller

auf den Mirkten als die institutionellen Marktpartner. Deshalb macht es Sinn, sich frithzeitig mit den

Anlagevorschligen neuer Macher und neuer Mirkte zu beschiftigen.

Unbemerkt und erfolgreich

Zum Umffeld

S0 gehtesauch. Ein ungewohnliches Beispiel
fiir den Markteintritt eines Fondsinitiators
lieferte das junge Hamburger Emissionshaus
,Orange Ocean". Presse, Wettbewerber und
Geschiftsfreunde wurden zu einer Fonds-
und Unternchmensprisentation gebeten.
Ziinftig und stilgerecht der Ort: ein Traditi-
ons-Segelclub an der Hamburger Auflen-
alster. Der neue Fonds ist ein Schndppchen-
fonds, oder, wie die Branche formuliert — ein
Opportunity Schiff. Keine Reden, keine auf-
geblasenen Prisentationen. Lediglich eine
kurze Diskussionsrunde mit Pressevertretern
im kleinen Kreis. Umso bemerkenswerter
waren die Informationen, iiber die dann an

den Tischen diskutiert wurde: Orange Ocean

ist bereits mit sechs Vorlduferfonds aktiv.
2007 ging der neue Emittent an den Markt.
Durch einen Exklusivvertrieb wurden die
sechs Fonds, die den Charakter privater Plat-
zierungen haben, nahezu unbemerkt von
den Profis der Medien und Wettbewerber in
der Hansestadt platziert. Die Art und Weise,
wie die Griinder von Orange Ocean Claudia
Humme und Dr.Olav Killinger diese neuen
Fonds ankiindigen und in Fahrtsetzen, steckt
voller Selbstbewusstsein und Know-how.
Wihrend die anderen zwei Dutzend Schiffs-
Schnippchenfonds viel ankiindigen, han-
delt das Orange Ocean Duo einfach:

Zum Fonds
Der aktuelle Fonds MS “UNITED TAKA-
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WANGHA*“ Schifffahrtsgesellschaft mbH
& Co. KG investiert in einen Doppelhiillen-
Handysize-Bulkcarrier mit eigenem Ladege-
schirr, der Ende Januar 2010 in China tiber-
nommen wurde. Bei einem Fondsvolumen
von 30,4 Mio. Euro erfolgt die Finanzierung
aus ca. 58 % Fremdkapital und 42 % Kom-
manditkapital/Agio. Die Ausschiittungen in
diesem Zeitraum sollen zwischen 7 und 12 %
p. a. betragen. Inkl. des VerdufSerungserloses
sind Gesamtriickfliisse von knapp 235 % der
Nominaleinlage (vor Steuern) bis Ende 2028
geplant. Das MS ,,UNITED TAKAWANG-
HA® ist fiir 4 Jahre verchartert und fihrt
gemeinsam mit 4 baugleichen Schiffen in
einem Einnahmepool, dem planmifig bis
Ende des Jahres drei weitere baugleiche
Schwesterschiffe beitreten sollen. Der Fonds
konnte das Schiff zu einem Preis erwerben, der
um 3 Mio. US-Dollar unter dem urspriingli-
chen Kaufpreis liegt. Unabhingig von der zu
erwartenden Erholung des Gesamt-Schiffs-
marktes erscheint es fiir die kiinftigen Beschif-
tigungsperspektiven vorteilhaft, dass mehrals
50 % der internationalen Bulkerflotte im
Bereich der (relativ kleinen) ,Handysize"-
Klasse ein Alter von mindestens 20 Jahren
haben und mittelfristig zur Verschrottung
anstehen. Insofern erscheint die Schiffsklasse
glinstig gewihlt.

Claudia Humme, geschiftsfiihrende Gesell-
schafterin von Orange Ocean: ,Alle Welt

Fotos: © Dirk Houben, Uwe Kantz, jeremias miinch - Fotolia.com



spricht iiber den steigenden Rohstoffbedarf.
Benétigt werden Transportmittel, die grofie
Mengen aufnehmen kénnen und diese unter
okonomischen Gesichtspunkten zuverldssig
aus aller Welt in alle Welt liefern. Massen-
gutschiffe, so genannte Bulker, erfiillen diese

Anforderung in ausgezeichneter Weise.” DJ

Mezzanine-Beteiligungen
am deutschen Mittelstand

Zum Umfeld

Der italienische Begriff ,Mezzanine® wird
in der Architektur als Bezeichnung fiir ein
Zwischengeschoss verwendet. Im Finan-
zierungsbereich steht Mezzanine-Kapital
fir Instrumente, die aufgrund ihrer recht-
lichen und wirtschaftlichen Charakteristika
bilanziell eine Zwischenform zwischen
Eigen- und Fremdkapital darstellen. Hier-
zu zihlen beispielsweise stille Beteiligun-
gen, Genussrechte, nachrangige partiari-
sche Darlehen etc. Mezzanine-Finanzie-
rungen sind in Deutschland bislang weit-
aus weniger stark verbreitet als im
angelsichsischen Raum. Aufgrund der
Zuriickhaltung der Banken bei der Versor-
gung mittelstindischer Unternehmen mit
klassischen Darlehen stellen Mezzanine-
Finanzierungen eine sinnvolle Alternative
dar, die auch in Deutschland zunehmend an
Bedeutung gewinnen diirfte.

Zum Fonds

Anleger kénnen sich ab 10.000 Euro plus
5 % Agio an der vact PRIVATE MEZZA-
NINE INVESTMENTS | GmbH & Co.KG,
Miinchen, beteiligen. Der Fonds finanziert
sich aus Eigenkapital und hat ein geplantes
Volumen von 10 Mio. Euro. Das zu plat-
zierende Mindestkapital betrigt 1 Mio.
Euro. Initiator des Fonds ist die VACT AG.
Diese ist nach umfassenden Restrukturie-
rungsmafinahmen aus der fritheren ,, VACT
AG - Faszination Mittelstand® hervorge-

gangen. In den Jahren 2008 und 2009
erfolgte u. a. ein Austausch von Vorstand
und Aufsichtsrat sowie eine komplette Neu-
strukturierung des Geschiftsmodells, das
nunmehr die Emission geschlossener Fonds
vorsiecht. Beim vorliegenden Premieren-
fonds ist geplant, typisch stille Beteiligun-
gen an 10 bis 20 mittelstindischen deut-
schen Unternechmen einzugehen. Bislang
wurden noch keine Investitionen getitigt
(Blind Pool). Nach Aussage der Geschifts-
fuhrung der VACT AG befinden sich jedoch
bereits 8 potenzielle Zielunternehmen in
der fortgeschrittenen Priifung und kénnten
zeitnah eingebunden werden. Die Auswahl
der Zielunternehmen erfolgt in einem
mehrstufigen Selektions- und Priifungs-
prozess. Der Investitionsausschuss erscheint
kompetent besetzt. Auch im Management
und Gesellschafterkreis der VACT AG kann
auf projektkonformes Know-how und ein
geeignetes Kontaktnetzwerk zurtickgegrif-
fen werden. Der Fonds hat eine vorgesche-
ne Laufzeit bis Ende 2017. Die Gesamt-
ausschiittungen an die Anleger sollen sich
— inkl. der Ruckfithrung der Einlage — auf
rund 150 % (nach Abgeltungssteuer) belau-
fen. Die Hohe der Riickfliisse erscheint zwar
nicht unrealistisch, Anleger miissen aber
beachten, dass es sich um den ersten
geschlossenen Fonds des Initiators handelt.
Insofern ist entsprechendes Vertrauen in
die Fahigkeit zur Umsetzung des Konzepts
(inkl. der erfolgreichen Platzierung des
Fonds und der Identifizierung und Ein-
bindung geeigneter Zielunternehmen) not-
wendig.

Jens Uwe Richter, Vertriebsleiter der
VACT AG: ,,Wir bieten privaten Investoren
mit unserem Konzept die Méglichkeit, in
einem derzeit hochattraktiven Umfeld am
lukrativen Geschift der Mezzanine-Finan-
zierungen teilzunehmen. Die positiven
Reaktionen der vergangenen Wochen von
Seiten der Finanzvertriebe bestitigen uns,
den Nerv der Zeit getroffen zu haben.”

Karsten Ewert
=) KONTAKT
info@invest-report.de

www.invest-report.de

Karsten Ewert

Geschéftsfuhrer der Analysegesellschaft Invest-Report
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Gedanken zum
Finanzvertrieb
der Zukunft

Mandantenverwaltung
als Umsatz-Turbo

Sehr geehrte Finanzberater,
sehr geehrte Finanzberaterinnen,

den einfachsten Umsatz schreiben wir,
wenn wir zur richtigen Zeit beim rich-
tigen Mandanten sind.

Diese goldene Regel kdnnen wir am effi-
zientesten bei unseren bestehenden
Mandanten einsetzen. Voraussetzung:
ein leistungsstarkes Mandantenver-
waltungs-System. Wir haben dafiir ein
eigenes System entwickelt (BIS), das
ideal die Anforderungen des Vertriebs
erfallt:

- flexible Selektionsmaoglichkeiten

- Wiedervorlagesystem

- strukturierte Datenaufbereitung und
-hoheit

- automatischer Import von Antrags-/
Vertragsdaten

- Mailing-Baukasten

Damit leisten wir einen wichtigen
Bei-trag, um die Profitabilitat unserer
Berater deutlich zu erhéhen. Weitere
Infos im personlichen Gesprach oder
unter: www.asg24.de

Mit freundlichen GriiBen
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